Les aspects internationaux
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LES ETATS-UNIS DANS* L’ECONOMIE MONDIALE

rapport de Bela Balassa (*)

On parle beaucoup, depuis quelques années, de l'affaiBiisSement
de la position des Etats-Unis dans I’économie mondiale.

Certains soutiennent en particulier que les Etats-Unis souffrent
d'un déficit chronique des paiements exiérieurs qui a eu des consé-
quences défavorables sur le dollar et sur le taux de croissance de I'éco-
nomie américaine.

La détérioration de la balance ‘des paiements des Etats-Unis est
attribuée a une faible performance des exportations de ce pays et a'la
forte poussée des produits étrangers sur les marchés américains. La faible
performance des exportations quant a elie serait la conséquence du
recul des Etats-Unis dans le domaine de la technologie ou ils étaient
autrefois a I’avant-garde. Enfin, certains pensent que la tendance s’est
inversée en ce qui concerne l'investissement étranger direct et qu’aprés
une longue période d’expansion. rapide des investissements américains a
- étranger, ce sont maintenant les. investissements étrangers aux Etats-
Unis qui prédomineront.

(*) Consultant auprés de la Banque mondiale ; I'auteur tient & remercier Eric Manes «u
concours qu’'il lui a apporté pour la préparation de cet article.
N.B. : Tous les tableaux cités dans c¢e texte sont en annexe.
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Dans cette étude, nous nous proposons d'examiner le bien-fondé
de ces diverses allégations. Nous utiliserons pour cela des données qui
couvrent la période écoulée depuis 1953 (année ol la reconstruction de
I'aprés-guerre était en grande partie achevée et ou la guerre de Corée
prit fin). Les autres années de référence choisies pour cette étude
sont 1962, 1971, 1979 et, dans les domaines ol les données sont dispo-
nibles, 1980. Nous avons choisi I'année 1962 parce que c’est au début des
années 1960 que la compétitivité des Etats-Unis a été remise en question
pour la premiére fois (Balassa, 1962). Quant & I'année 1971, elle revét
une grande importance pour deux raisons : d’'une part, c’est en aoGt 1971
que fut abandonné I'étalon-or et, d'autre part, c’est en décembre de la
méme année que fut annoncée la dévaluation du dollar.

Nous examinerons I'évolution de la balance des paiements des
Etats-Unis et des taux de change dans la premiére partie de I'étude ; dans
la deuxiéme partie, nous analyserons les résultats du commerce extérieur ;
dans la troisidme partie, nous retracerons les tendances observées dans
la balance technologique; enfin, nous étudierons, dans la quatriéme
partie, I'évolution des investissements étrangers directs. Pour conclure,
nous nous efforcerons de tirer les enseignements de I'expérience améri-
caine et d’esquisser I'évolution possible de la situation.

Evolution de la balance des paiements et des taux de change
aux Etats-Unis

Le déficit de la balance des paiements

Nous commencerons par I'allégation que le déficit de la balance des
paiements des Etats-Unis est un phénoméne chronique.

Le tableau 1 sur I'évolution de la balance des paiements des Etats-
Unis de 1953 & 1980 contient des informations sur les exportations et
importations de marchandises, la balance commerciale, le solde net au
titre des services et des paiements de facteurs, la balance des biens,
services et paiements de facteurs, transferts privés, transferts officiels,
le solde du compte des opérations courantes, les investissements étran-
gers directs et un poste résiduel.

_ Il ressort que — avec toutefois d’importantes variations d’'une année
sur 'autre — P'excédent de la balance commerciale des Etats-Unis est
passé de 1 milliard de dollars en 1953 a 6 milliards de dollars en 1961 ;
il s'est ensuite maintenu aux environs de 5 & 6 milliards de dollars jusqu’au
milieu des années 1960 oll il a commencé & décroitre. D’excédentaire,
la balance du commerce extérieur américaine est devenue dé&ficitaire
en 1971 ; ce déficit qui cette année-la s’établissait &4 2 milliards a atteint
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6 milliards de dollars en 1972. Aprés étre redevenue excédentaire en
1975, ou elle se chiffrait & 9 millions de dollars, la balance commerciale
a de nouveau enregistré un déficit de plus en plus important qui, en 1978,
atteignait son niveau le plus élevé (34 milliards de dollars); mais il a
ensuite diminué et s’est établi a 29 milliards de dollars en 1979 et a
27 milliards de dollars en 1980.

Toutefois, si I'on considére exclusivement le commerce des mar-
chandises, on ne tient pas compte des variations des services et des
paiements de facteurs. Jusqu'au début des années 1960, les crédits et
débits au titre de ces postes se contrebalangaient & peu prés, mais
I'excédent des Etats-Unis au titre des services et des paiements de facteurs
a ensuite augmenté presque sans interruption. il a atteint 5 milliards de
dollars en 1971 et 35 milliards de dollars en 1979 et en 1980. Comme le
compte des services était & peu prés en équilibre, un tel excédent résultait
de la rapide expansion des paiements de facteurs et en particulier du
revenu des investissements étrangers.

Si I’on tient compte, par surcroit, des transferts privés et des trans-
ferts officiels, on aboutit & un solde des opérations courantes qui atteint
un excédent de 7 milliards de dollars en 1964, devient déficitaire en 1971,
puis de nouveau excédentaire entre 1973 et 1976. Le compte des opéra-
tions courantes a été déficitaire de 14 milliards de dollars tant en 1977
qu’en 1978 ; le solde de ce compte était voisin de zéro en 1979 et en 1980.

Il convient, en outre, d’examiner en détail les variations au cours
des années des investissements étrangers directs qui produisent des reve-
nus. Peu important & ses débuts, le flux des investissements directs des
Etats-Unis vers I'étranger atteignait, en valeur nette, 8 miiliards de dollars
en 1971 et 15 milliards de dollars en 1979 avant de baisser a 12 milliards
de dollars en 1980.

-Aprés avolr fait des ajustements pour tenir compte des investisse-
ments directs & I’étranger, on obtient un poste résiduel qui comprend les
investissements de portefeuille, les flux de capitaux & court terme, les
variations des avoirs en or, en DTS et en devises, ainsi que les erreurs
et omissions. Outre les achats par I'étranger de valeurs et d’obligations
des Etats-Unis, ce poste résiduel représente pour une large part I'accu-
mulation d’avoirs étrangers en dollars. Ce poste a commencé a augmenter
rapidement au milieu des années 1960, a atteint 6 milliards de dollars
en 1971, a diminué ensuite jusqu'en 1974, puis augmenté a nouveau, dé-
passant 20 milliards de dollars en 1977 et en 1978 ; il est ensuite tombé
a 15 milliards de dollars en 1979, puis & 13 milliards de dollars en 1980.

Le professeur Triffin (voir ses articles de 1964 et 1978) a maintes
fois soutenu que I'accumulation de balances dollars était fortuite et qu’elle
a, de ce fait, créé des pressions sur le dollar. C'est, en effet, ce qui s'est
produit pendant la deuxidme moitié des années 1960 — premiére période
d’accumulation massive de dollars — ainsi, & la fin de 1971, les avoirs
des gouvernements et des banques centrales étrangers atteignaient 51 mil-
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liards de dollars. Aprés avoir- augmenté a un rythme relativement lent
pendant quelques années, les avoirs en.dollars se sont accrus considé-
rablement et atteignaient 157 milliards de dollars & la fin de 1978 ainsi
qu'a la fin de 1980.

Toutefois, pendant la deuxiéme période I'accumulation de dollars
a éte, pour I'essentiel, le résultat d’une action délibérée des détenteurs
étrangers. S'il en fut ainsi, c’est que, sauf pendant de brédves périodes,
ni les autorités américaines ni les gouvernements étrangers ne sont inter-
venus de fagon appréciable sur les marchés des changes étrangers pour
soutenir le dollar. Par ailleurs, il n’y a pas eu d’accumulation forcée de
dollars comme pendant la période antérieure a 1971.

Cette conclusion s’applique a fortiori au premier semestre de 1981,
pendant lequel le dollar est monté en fléche, bien que plusieurs banques
centrales étrangéres fussent intervenues pour soutenir leurs monnaiss
respectives. Ce dernier point nous améne a étudier les variations des taux
de changes pendant la période qui commence avec la dévaluation du
dollar en décembre 1971.

L’évolution des taux de change

De décembre 1971 a mars 1975, le dollar a généralement baissé par
rapport aux autres monnaies importantes, et sa valeur en DTS a diminué
de 20 %,. Aprés avoir atteint 0,87 en juin 1976, le ratio du dollar au DTS est
tombé a 0,75 en octobre 1978, puis, aprés étre remonté temporairement,
est retombé & ce niveau en juillet 1980. Le dollar a enregistré de légéres
fluctuations entre juillet et décembre 1980 puis a monté rapidement pen-
dant le premier semestre de 1981 ; en juin, il atteignait 0,87 DTS.

La récente remontée du doliar a été encore plus rapide en ce qui
concerne son taux de change par rapport a 17 autres monnaies impor-
tantes, calculé par le Fonds monétaire international a I'aide des coeffi-
cients de pondération de 1977 dérivés du Modéle de taux de change multi-
latéral. Les taux effectifs font apparaitre une dépréciation de 25°% du
dollar en octobre 1978 de méme qu’en juillet 1980 par rapport au début
de 1971, dépréciation qui n’est plus que de 9 % en juin 1981.

_ Certains pensent que la récente appréciation du dollar est due au
niveau élevé des taux d’intérét aux Etats-Unis. Cette explication ne tient
pas compte du fait que, si les taux d'intérét étaient élevés au printemps
de 1980, leur hausse n’avait pas pour corollaire une augmentation impor-
tante du taux de change du dollar. Par ailleurs, au milieu de 1981, les
taux d'intérét & court terme étaient aux Etats-Unis au méme niveau qu’en
décembre 1980, ol le dollar commenga & se raffermir, cependant que les
taux d’intérét augmentaient en Europe. On peut donc soutenir la thése
que, si le maintien des taux d’intérét & un niveau élevé a contribué a la
récente remontée du dollar, il n’en est pas moins vrai que la sous-évalua-
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tion du dollar les années précédentes et le redressement de la balance
des paiements des Etats-Unis ont été pour beaucoup dans cette remontée.

La sous-évaluation du dollar ces derniéres années est mise en évi-
dence par divers indicateurs des colts et des prix relatifs dans l'industrie,
comparés a ceux de treize pays industriels, y compris les colts relatifs
de la main-d’ceuvre (corrigés des variations cycliques), les déflateurs de
la valeur ajoutée, les prix de gros et les valeurs unitaires des exportations,
calculés par le FMI sur la base des coefficients de pondération de 1975
et corrigés des variations de taux de change. Les indices des coits uni-
taires relatifs de la main-d’ceuvre et les déflateurs de ia valeur ajoutée font
apparaitre une baisse de 23-24 /o des colts et des prix aux Etats-Unis entre
1970 et 1973, alors que les changements correspondants étaient de 17 %
pour les prix de gros relatifs et de 15 % pour la valeur unitaire relative des
exportations (tableau 2).

-Les prix et codts relatifs ont & nouveau baissé aux Etats-Unis entre
1973 et 1980. Les codts unitaires relatifs de la main-d'ceuvre ont diminué
de 9 points de pourcentage, les déflateurs relatifs de la valeur ajoutée
de 10 points de pourcentage et les prix de gros relatifs de 4 points de
pourcentage. Les valeurs unitaires relatives des exportations, quant &
elles, ont augmenté de 1 point de pourcentage pendant cette période.

Nul n’ignore qu'on ne peut pas se fier sans réserve aux indices des
valeurs unitaires des exportations dans la plupart des pays, y compris
aux Etats-Unis; la raison en est que ce ne sont pas de «véritables »
indices des prix, mais gqu’ils sont obtenus en divisant I'indice des valeurs
des exportations par un indice de volume (Balassa, 1962 ; Kravis-Lipsey,
1967). De leur cbté, les indices des prix de gros sous-estiment les chan-
gements de la compétitivité étant donné que les prix des produits stan-
dardisés ont tendance & converger sur le pian international. D’autre part,
les indices des co(ts unitaires de la main-d’ceuvre et les indices de la
valeur ajoutée, qui montrent I'évolution des colts de la main-d'ceuvre et
des colts de tous les facteurs de production, respectivement, sont des
mesures auxquelles on peut se fier pour I'interprétation des tendances
récentes.

La deuxiéme grande dévaluation du dollar américain fut décidée en
février 1973. Si I'on retient 'hypothase selon laquelle cette dévaluation, et
celle de. décembre 1971, corrigeaient la surévaluation antérieure du dollar,
les modifications des colts de production entre 1973 et 1980 aboutissaient
a une sous-évaluation de 9-10% de la monnaie américaine. Celle-ci fut
plus que corrigée pendant le premier semestre de 1981, ol les taux de
change effectifs du dollar augmentérent de 15%. -

Toutefois, il ne convient peut-étre pas de retenir ’hypothése selon
laquelle les taux. de change de 1973 représentaient un équilibre de la
balance des paiements des Etats-Unis. Faute de renseignements .adéquats:
sur le degré de-surévaluation ou de sous-évaluation du dollar en 1973,
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il n'est donc pas possible d’arriver & une conclusion précise quant au
degré de surévaluation du dollar a I'heure actuelle.

La récente appréciation du dollar entrainera nécessairement une
détérioration de la balance des paiements des Etats-Unis. Les modifi-
cations auront, & leur tour, une incidence sur les taux de change, en
provoquant des fluctuations & la fois du taux de change et du solde
courant.

Toutefois, parler de déficit chronique de la balance des paiements
des Etats-Unis, c’est mal comprendre la situation, car c’est ne pas tenir
compte de « l'avantage comparatif » dont jouissent les Etats-Unis du fait
qu’ils offrent une monnaie de réserve, une réserve de leur valeur et un
moyen de paiement. En transformant les obligations & court-terme en
obligations a long terme, les Etats-Unis jouent aussi le réle de banquier
de la communauté internationale. L'importance de ce réle s’est accrue
avec l'apparition d’excédents pétroliers considérables, que les pays de
’OPEP détiennent en partie en dollars.

Résultats commerciaux des Etats-Unis

La diminution relative des exportations

La question suivante concerne la diminution de la part des Etats-
Unis dans les exportations de marchandises ou certains voient le signe
d’'une perte de compétitivité (Riedel, 1980). En fait, comme on peut le
voir au tableau 3, la part des Etats-Unis dans le total des exportations
des pays industriels est tombée de 29,3% en 1953 & 18,9% en 1980,
cependant que la part de la CEE élargie (1) passait de 45,4 %0 & 54,7 %o
et celle du Japon de 3,1% a 10,9 %. Pendant cette méme période, les
parts du Canada et de I'Association européenne de libre échange ont
diminué (2).

Comme je l'ai mentionné plus haut, il convient d'examiner le
commerce des marchandises en méme temps que le commerce de
services. Il importe également de préciser que, contrairement a celles
du commerce inter-régional, les variations du commerce intra-régional
ne reflétent guére la compétitivité. En .-Europe de I'Ouest, I'établissement
de la Communauté économique européenne et de I'Association euro-
péenne de libte-échange a entrainé une accélération des échanges au
sein des zones économiques respectives et, notamment, la création de

(1) Belgique, Danemark, France, Allemagne, Halie, Irlande, Luxembourg, Pays-Bas et
Royaume-Unl.
(2) Autriche, Finlande, Islande, Norvége, Portugal, Sudde et Suisse.
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courants d’échanges et un certain degré de diversification des échanges
aprés 1958 (Balassa, 1974). L’enirée dans la CEE du Royaume-Uni, du
Danemark et de I'lrlande et I'établissement d’'une zone commerciale de
libre-6change des produits industriels englobant tous les pays européens,
ont renforcé ces tendances aprés 1971. Le commerce entre les Etats-Unis
et le Canada est, lui aussi, un commerce intra-régional dont un tiers s’effec-
tue dans le cadre de 'accord Nord-américain de libre-6change concernant
les automobiles ; les deux tiers restants sont constitués en grande partie
par des échanges intra-entreprises. Néanmoins, la totalité du commerce
avec le Japon est considérée comme un commerce inter-régional.

Comme on peut le voir au tableau 3, la part des exportations des
Etats-Unis a moins diminué dans le commerce inter-régional que dans
'ensemble du commerce. Le tableau montre aussi que c’est entre 1953
(ou elle représentait 39,3 %) et 1971 (ou elle s’établissait & 28,6 %) qu’elle
a diminué ; cette période a été marquée par une expansion rapide de la
capacité de production en Europe de I'Ouest et au Japon et par la
surévaluation grandissante du dollar. La part des Etats-Unis dans les
exportations inter-régionales des pays industrialisés a augmenté a partir
de 1971 et atteint 31,6 % en 1980.

L’expansion de la capacité de production explique le fait qu'une
baisse de la part d’'un pays sur le marché d'exportation n’entraine pas
nécessairement une détérioration de la compétitivité, & moins que ce ne
soit I'expansion des exportations qui aboutisse 4 un accroissement des
capacités. Tel n'est pas le cas aux Etats-Unis ol I'on peut dire que c’est
I'accroissement de la capacité de production qui détermine les exporta-
tations et non l'inverse.

On peut ajuster les données pour tenir compte de I'accroissement
de capacité en calculant le ratio des exportations de marchandises au
produit intérieur brut. Ce ratio a augmenté aux Etats-Unis beaucoup plus
vite que dans les autres pays industrialisés : il y est passé de 3,3%
en 1953 a 8,6 % en 1980 contre respectivement 11,3 et 23,2% dans le
Marché commun européen, 6,7 % et 12,4% au Japon et 6,8 % et 16,6 %
dans l'ensemble des pays industrialisés (tableau 4).

Les écarts entre les changements relatifs sont encore plus grands
si I'on exclut le commerce intra-régional. Les chiffres correspondants
sont alors : 2,4% et 7,2% pour les Etats-Unis, et 5,1 % et 7,8 % pour
le Marché commun européen. Le commerce intra-régional est particu-
lidrement important au sein de I’Association européenne de libre échange,
ou le ratio de la valeur totale des exportations au PIB a augmenté de
moitié entre 1953 et 1980, cependant que, pour les exportations inter-
" régionales, le ratio restait pratiqguement le méme. Pendant cette période, le
ratio des exportations inter-régionales au PIB passait de 3,8 % a 8,4%/
en moyenne dans les pays industrialisés.
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L’évolution des Importations

Nous aborderons ensuite I'évolution des tendances des importa-
tions. Si I'on exclut le commerce intra-régional, la part des Etats-Unis dans
le total des importations des pays industrialisés tombe de 35,9%0 en 1953
a 29,5 % en 1962, puis augmente et atteint 33 % en 1971 avant de baisser
légérement et de s'établir a 31,8% en 1980 (tableau 3).

Ces variations reflétent en grande partie I'accroissement rapide
- de la capacité de production en Europe et au Japon entre 1953 et 1962,
la surévaluation grandissante du dollar pendant la dernidre partie de la
période et les dévaluations du dollar qui en ont résulté.

Aux Etats-Unis, I'accroissement du ratio exportations/PIB est allé
de pair avec la plus forte augmentation du ratio importations de mar-
chandises/PIB enregistrée parmi tous les pays industrialisés (tableau 4).
Cette évolution refléte I'ouverture de plus en plus grande de I'économie
américaine au commerce international qui a pris la forme d’une spécia-
lisation & la fois inter-industrielle et intra-industrielle (Balassa, 1974 et
1981). Les données ne peuvent, toutefois, pas étre considérées comme
le signe d’une baisse de la compétitivité des Etats-Unis.

Un examen du commerce des produits industriels, pris isolément,
ne modifie guére ces conclusions (3). Comme on peut le voir au tableau 5,
la part des Etats-Unis dans le total des exportations industrielles des pays
industrialisés est tombée de 20,0% en 1965 a 16,7% en 1971, puis a
15,4°%0 en 1979. La perte par les Etats-Unis d’une part du marché des
exportations représentait en grande partie un gain pour le Japon.

La encore, I'exclusion du commerce intra-régional modifie sen-
siblement les résultats. Ainsi, la part des Etats-Unis dans les exportations
industrielles inter régionales des pays industrialisés a peu diminué, tombant
de 27,5 % en 1965 & 23,5 %0 en 1971 et & 23,1 % en 1979, cependant que
le Marché commun européen (4) enregistrait une balsse du méme ordre
de grandeur. La part des Etats-Unis dans le total des exportations indus-
trielles des pays industrialisés a, quant & elle, légérement baissé et celle
du Marché commun européen a quelque peu augmenté.

Comme nous I'avons indiqué plus haut, on peut considérer que,
tout au moins dans le cas des Etats-Unis, c'est I'expansion de la capa-
cité de production qui détermine la croissance des exportations plutot
que l'inverse. Toutefois, Houthakker et Magee affirment qu’une lente
expansion des exportations freine la croissance économique en raison de
son incidence sur la balance des paiements. Selon ces auteurs : « en ce

(3) Les produits industriels ont &té définis dans les catégories SITC 5, 6, 7 et 8,
moins 68 (métaux non ferreux). Les renseignements sur cette derniére catégorie n'étant pas
disponibles, les données concernent les années 1965 & 1979.

(4) Cette baisse était due en grande partie & la modification de la part du Royaume-Uni
dans le total des exportations.
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qui concerne leur demande d’importations, les Etats-Unis se comportent
a peu prés de la méme maniére que les autres pays développés; c’est
dans le secteur des exportations que nous sommes faibles, en ce sens
que nos exportations ne participent pas autant que celles des autres pays
4 la croissance de 1'économie mondiale » (Houthakker et Magee, 1979,
p. 118). lls ajoutent que « I'élasticité-revenu de la demande d'exportations
non agricoles des Etats-Unis n’est pas beaucoup plus forte que pour leurs
exportations agricoles ; ceci donne a penser que le faible niveau de I'élas-
ticité-revenu globale n’est pas nécessairement di a la relative importance
accordée aux produits agricoles » (lbid., p. 121).

En effet, les élasticités-revenu de la demande d’exportations esti-
mées par Houthakker et Magee varient considérablement; elles vont
de 3,55 pour le Japon et 2,08 pour I’Allemagne & 0,98 pour les Etats-Unis
et 0,86 pour le Royaume-Uni. Les résultats ont été obtenus par la mé-
thode des moindre-carrés qui ne différencie pas entre les effets de la
demande. et les effets de l'offre, mais ils ont été confirmés par Goldstein
et Khan, qui ont fait des estimations dans un cadre d’équilibre général
incorporant les variables de la demande et de I'offre (1978).

Ces estimations des élasticités-revenu de la demande d’exportations
ont amené ces auteurs a conclure que, a prix relatifs constants, I’équilibre
de la balance des paiements des Etats-Unis et du Royaume-Uni exigerait
que le taux de croissance de leurs économies soit beaucoup plus faible
que celui des économies des autres pays et en particulier celui du Japon.
Nous avons critiqué les méthodes économétriques utilisées, auxquelles
nous avons reproché de ne pas tenir compte des changements de qualité
ni des effets cycliques et d’utiliser une définition non appropriée de la
variable capacité de production. Nous avons, en outre, émis I'opinion que
’emploi de ces méthodes d’estimation défectueuses biaise sensiblement
les résultats et que les élasticités-revenu estimées reflétent essentielle-
ment les différences entre les conditions de l'offre dans les divers pays
concernés (Balassa, 1979).

Nous avons nous-mémes fait des estimations des élasticités-revenu
de la demande d’exportations pour les périodes 1953-1962 et 1962-1971
en utilisant la méthode dite «de la part du marché constante ». Cette
‘méthode consiste & estimer les exportations hypothétiques de chaque pays
en supposant que, pour chacun des produits exportés, la part de ce pays
dans le total des exportations de ce produit par les pays industrialisés
demeure inchangée. En divisant le taux de croissance des exportations
hypothétiques par celui du PIB mondial on obtient alors les élasticités-
.revenu de la demande des exportations pour chacun des pays (lbid.).

Dans le cadre de la présente étude, des estimations ont été
ensuite établies pour la période 1971-1979. Les chiffres ainsi obtenus font
apparaitre qu'aprés avoir été légérement inférieure a la moyenne de 1'en-
semble des pays industrialisés pendant les années 1957-1962 et 1962-
1971, I'élasticité-revenu de la demande d’exportations américaines a dé-
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passé cette moyenne durant la période 1971-1979 (tableau 6). D'autre
part, aprés avoir augmenté pendant les années 1953-1962 et 1962-1971,
I'élasticité-revenu de la demande d’exportations japonaises, exprimée en
ratio de la moyenne des pays industrialisés, a diminué pendant la période
1971-1979, et des baisses furent enregistrées pendant toute la période
en France, en Allemagne et au Royaume-Uni. Du fait de ces changements,
les élasticités-revenu de la demande des exportations de ces trois pays
europeens et du Japon ont été inférieures a la moyenne de I'ensemble
des pays industrialisés pendant la période 1971-1979.

Lorsque I'élasticité-revenu de la demande d'exportations améri-
caines de produits primaires (essentiellement des produits agricoles) est
tombee au-dessous de la moyenne enregistrée pour I'ensemble des pays
industrialisés, it s'est produit une amélioration encore plus sensible de
I'élasticité-revenu de la demande d’exportations industrielles américaines.
Pendant la période 1971-1979, I'élasticité était de 2,01 aux Etats-Unis
contre 1,95 en Allemagne, 1,90 en France, 1,69 au Royaume-Uni et 1,75
au Japon ; pour I'ensemble des pays industrialisés la moyenne était de
1,84.

Ces résultats démontrent que le prétendu syndrome de faible crois-
sance d0 a 'la tendance défavorable de la demande d’'exportations ne
s'applique pas aux Etats-Unis. En fait, |'élasticité-revenu de la demande
d’exportations américaine a augmenté au cours de la derniére décennie
et dépasseé I'élasticité-revenu moyenne du groupe des pays industrialisés.
Ces résultats permettent donc d'espérer une évolution favorable, sous
réserve que soient réunies les autres conditions nécessaires a une crois-
sance economique rapide. Mais ceci est une autre histoire.

La balance technologique

La perte par les Etats-Unis de leur prédominance dans le domaine
technologique est un théme que reprennent souvent a la fois les ouvrages
économiques et les ouvrages & grande diffusion tels que, d’une part, le
« Report of the President on US Competitiveness » (Aho et Rosen, 1980)
publié récemment, et, d’autre part, « America's technology slip » (Ramo,
1980), ouvrage que l'on cite fréquemment. Dans les paragraphes qui
suivent, I'auteur utilisera les méthodes qu'il a mises au point pour analyser
les modifications de I'avantage comparatif des Etats-Unis dans les pro-
ductions a haute intensité de technologie (Balassa, 1977) et examinera
ensuite I'évolution de la balance des échanges de redevance et droits.
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Analyse de l'avantage comparatif des Etats-Unis

Les produits a haute intensité de technologie sont définis comme
les produits d’industries dans lesquelles, en 1967 aux Etats-Unis, les dé-
penses consacrées a la recherche et au développement représentaient
plus de 3,5 % du total des ventes et dans lesquelles le nombre des cher-
cheurs et ingénieurs occupés a la recherche et au développement repré-
sentait plus de 3,5% du nombre total du personnel (lbid., tableau 2).
Les industries en question comprennent les catégories suivantes — avec
Indication entre parenthéses de leur numéro dans la «US Standard
industrial classification » — : industries chimiques (SIC 281-82), indus-
tries pharmaceutiques (SIC 283) ; industries électroniques : ordinateurs,
calculateurs et machines de bureau (SIC 357); composants électroni-
ques (SIC 367) ; matériel de transmission (SIC 366) ; appareils électriques
divers (SIC 361-64, 369) ; avions et missiles (SIC 372) ; instruments de me-
sure scientifique et mécanique (SIC 381-82) ; enfin, instruments optiques,
chirurgicaux, photographiques et autres (SIC 383-87).

La part du marché américain d’exportation de produits a haute
intensité de technologie de douze pays industrialisés est indiquée au
tableau 7 (5). En dehors du fait que la catégorie « appareils électriques
divers » comprend les récepteurs de radio et de télévision, qui sont des
produits a faible intensité de technologie (6), les deux systémes de clas-
sification sont directement comparables. Etant donné I'importance de la
catégorie radio-télévision dans les exportations industrielles, dans le
tableau 7 la part moyenne du marché d’exportation de produits a haute
intensité de technologie est calculée d’'une part avec et d'autre part sans
les appareils électriques divers.

Pour tous les produits a haute intensité de technologie, pris en-
semble, la part moyenne du marché américain était de 47,2% en 1953
et 24,2 % en 1979, pourcentages trés supérieurs a ceux — 34,1 % et 16,0 %,
respectivement — qui représentent la part des Etats-Unis pour I’ensemble
des produits industriels. Les différences sont encore plus importantes
si I'on exclut du groupe des produits & haute intensité de technologie,
le matériel électrique divers ; la part des Etats-Unis dans ce groupe est
alors de 51,9% en 1953 et 28,4 % en 1979.

Les données figurant au tableau 7 montrent que la part des Etats-
Unis dans les exportations a haute intensité de technologie a diminué

(5) Ces pays sont : les Etats-Unis, le Canada, la Belgique, le Danemark, la France,
I'Allemagne, I'ltalie, les Pays-Bas, le Royaume-Uni, {'Autriche, la Norvége et la Sudde. Les données
concernant la part des Etats-Unis du marché d'exportations industrielles des pays industrialisés
sont donc différentes de celles du tableau 5, qui comprend, en outre, la Finlande, I'Islande, le
Portugal et la Suisse. De plus, les métaux non ferreux (SIC 68) sont inclus dans les données du
tableau 7 sur les exportations industrielles.

(6) Dans la production de récepteurs de radio et de télévision (SIC 365), les dépenses
pour la recherche et le développement représentaient 1,1 % du total des ventes et le nombre
des chercheurs et ingénieurs occupés & la recherche et au développement représentait 0,7 % du
nombre total du personnel.
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beaucoup moins nettement que leur part dans I'ensemble des exporta-
tions industrielles. A part le cas aberrant des appareils électriques divers,
les seules exceptions sont la chimie organique, domaine dans lequel les
produits de grande consommation occupent maintenant une place im-
portante, ainsi que les produits. médicaux et pharmaceutiques pour les-
quels des pays comme le Royaume-Uni et les Pays-Bas ont ‘entrepris
d’importants travaux de recherche.

De ce fait, le ratio de la part des Etats-Unis dans les exportations
de produits & haute intensité de technologie a leur part dans ’ensemble
des exportations de produits industriels est passé de 138,4 en 1953 &
161,3 en 1979 (y compris les appareils électriques divers) et de 152,2 en
1953 & 177,5 en 1979 (appareils électriques divers exclus). Certes, le ratio
a diminué de 1971 & 1979, phénoméne qui. s’explique surtout par la crois-
sance des exportations américaines de produits industriels courants, tels
que les textiles, stimulée par la sous-évaluation du dollar. Mais, au cours
de cette méme période, ie ratio a augmenté dans le cas de cing des neuf
catégories de produits & haute intensité de technologie.

Ces conclusions sont confirmées par une analyse des.indices
d’avantages comparatifs « apparents », qui sont calculés en divisant la
part d’'un pays dans les exportations d'un certain type de produit par la
part du méme pays dans I'ensemble des exportations industrielies des
douze pays industrialisés en question. Un indice de 110 signifie que la
part.d’'un pays donné dans les exportations du type de produit considéré
dépasse de 1090’ sa part des exportations industrielles de ’ensemble des
pays industrialisés considérés.

Des indices d'avantages comparatifs apparents ont été calculés
pour les années 1953, 1962, 1971 et 1979, sur la base d'un classement en
73 types de produits que I'auteur a déja utilisé précédemment (Balassa,
1965). Le tableau 8 indique le rang moyen de ces indices pour des types
de produits & haute intensité de technologie dans cing grands pays in-
dustrialisés : les Etats-Unis, la France, I’Allemagne, le Royaume-Uni et le
Japon. Plus cette moyenne est basse, plus grand est I’avantage comparatif
du pays pour les produits concernés.

Ces calculs montrent que les Etats-Unis continuent de disposer
d’avantages comparatifs importants dans les produits & haute intensité
de technologie. En fait, les avantages comparatifs des Etats-Unis, dans
ces produits ont augmenté : le rang moyen de !'indice américain pour les
exportations & haute intensité de technologie est passé de .18 en 1953,
4 15 en 1962 et & 10 en 1971, remontant légérement & 12 en 1979. En
1979, les rangs moyens des indices d’avantages comparatifs pour ces
mémes produits s'éievaient & 37 dans le cas de la France, & 40 pour
I'Allemagne, & 24 pour le Royaume-Uni et a 34 pour le Japon.

On peut donc affirmer que, pendant la période considérée, les
Etats-Unis ont maintenu et mé&me renforcé leur spécialisation dans les
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productions a haute intensité de technologie (7). Comme la croissance de
la demande mondiale de produits & haute intensité technologique est
supérieure & la moyenne, il n'est pas étonnant que la demande des pro-
duits exportés par les Etats-Unis ait un coefficient relativement haut
d'élasticité-revenu, comme lindiquent les résultats indiqués & la sec-
tion Il de la présente étude.

L’analyse des échanges de redevances et droits

La conclusion est confirmée par l'augmentation de I'excédent de
la balance américaine des échanges de redevances et droits, qui s’ex-
plique en grande partie par I'importance des paiements effectués au titre
d’'innovations technologiques (8). Le tableau 9 montre que I'excédent
américain au tiire des redevances et droits est passé de 0,1 milliard de
dollars en 1953 & 5,5 milliards en 1979 ; au cours de cette période le
ratio des recettes des paiements au titre des redevances et droits est
passé de 5,8 & 8,8. Le méme ratio est moins élevé vis-a-vis du Canada
(5,4) et de la CEE (6,0); il est de 2,4 vis-a-vis des pays de I'’AELE en
raison d'importantes redevances a la Suisse ; le ratio n'a pas été calculé
vis-a-vis du Japon, dont les recettes de redevances et droits aux Etats-
Unis sont négatives en 1979. Vis-a-vis de I'ensemble des pays industriels,
le ratio est passé de 2,4 en 1953 & 7,1 en 1979.

Mais que peut-on dire de I'avenir ? Certains pensent que la dimi-
nution de la part des dépenses de recherche et développement dans le
PIB des Etats-Unis — alors que ces dépenses augmentent en France, en
Allemagne et au Japon — signifie que la position américaine dans le
domaine des productions a haute intensité technologique évoluera de fagon
défavorable (Aho et Rosen, 1980). Le tableau 10 montire cette évolution
tendancielle des dépenses de recherche et de développement.

Pour interpréter ces données, il convient cependant de distinguer
les dépenses de recherche et de développement, d'une part dans le
secteur de la défense et d’autre part dans les autres secteurs. En effet,
la productivité de ces dépenses sur le plan de la croissance économique
n'est pas la méme dans les deux cas. On peut supposer que les objectifs
de rentabilité conduisent le secteur privé a affecter ses dépenses de re-

) Les travaux d’Aho et Rosen (1980), qui intdégrent dans la catégorie des produits a
haute intensité technologique les véhicules & moteur — que nos critdres excluent de cette
catégorie — aboutissent & une sliuation moins favorable. La part des Etats-Unis dans le secteur
des véhicules & moteur a fortement diminué, mais cette catégorie de produits est celle dans le
groupe ol lintensité technologique est la plus faible, méme selon le classement adopté par
Aho et Rosen.

(8) La balance des brevets utilisée par Aho et Rosen (Ibid.) n'est pas un instrument
de mesure approprié ; en effet son interprétation est ambigus, le nombre de brevets obtenus par
des entreprises 6trangéres aux Etats-Unis tradulsant non seulement I'effort de recherche accompli
par ces entreprises, mals encore le dynamisme technologique des entreprises américaines qui
exploitent ces brevets.
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cherche et de développement a des travaux hautement productifs ; au
contraire, les dépenses dans le secteur de la défense sont orientées vers
I'accroissement de la puissance militaire ; leurs effets sur la croissance
économique sont indirects et se manifestent par I'intermédiaire des appli-
cations civiles des technologies militaires.

Dans le domaine des dépenses non militaires de recherche et de
developpement, la situation américaine est nettement meilleure : la part
des dépenses militaires de recherche et de développement dans le PIB
des Etats-Unis a diminué de plus de 50 % de 1963 & 1976 ; mais, pendant
cette période, la part des dépenses civiles de recherche a augmenté de
prés de 10%. Cette évolution tendancielle s’est poursuivie les années
suivantes, les dépenses au titre de la recherche et du développement
dans l'industrie s’accroissant des deux tiers entre 1976 et 1980, cepen-
dant que la valeur du PNB aux prix courants augmentait de moitié
(The New York Times, 28 septembre 1981).

Les modifications récentes de la réglementation fiscale aux Etats-
Unis, dont bénéficieront les dépenses au titre de la recherche et du
développement, ainsi que les investissements dans de nouvelles entre-
prises & technologie avancée, devraient avoir d’autres effets bénéfiques.
On cite d’ores et déja des exemples de création de sociétés a respon-
sabilité limitée ayant pour objectif le financement de sociétés de recherche
et de développement (The Wall Street Journal, 14 septembre 1981) ; par
ailleurs, de plus en plus de capitaux & risques sont mis a la disposition
de nouvelles entteprises dans le domaine de la technologie avancée
(Business Week, 24 aolt 1981).

Les investissements étrangers directs

La derniére question & examiner est celle des investissements
étrangers. |l y a quinze ans, dans Le Défi américain, Jean-Jacques Servan-
Schreiber se plaignait de I'emprise croissante des investissements amé-
ricains sur I'économie de I'Europe occidentale ; aujourd’hui, son message
a changé et Le Défi mondial parle de I'invasion des Etats-Unis par les
entreprises européennes. Presque tous les jours, les journaux font état
d'investissements européens aux Etats-Unis, tels que, par exemple, I'offre
récente d'achat de Texas Gulf par Elf-Aquitaine, qui a été approuvée
par le gouvernement socialiste de Frangois Mitterrand (Le Monde,
28-29 juin 1981). '

Il convient cependant de replacer les événements dans leur contexte
et de s’interroger sur les causes des changements intervenus. Le ta-
bleau 11 montre la situation relative des Etats-Unis par rapport au
Canada, a I'Europe occidentale et au reste du monde en matiére d'inves-
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tissements extérieurs directs dans les secteurs du pétrole, de I'industrie
et des services (9). Ces chiffres meitent en évidence, au cours de la période
1953-1962, une poussée des investissements américains en Europe occi-
dentale qui s'est maintenue au cours des années 1962-1971. La part de
I'Europe occidentale dans le total des investissements américains a |'étran-
ger a continué d’augmenter aprés 1971, mais a un rythme moins rapide.
En outre, le ratio des investissements américains en Europe occidentale
aux investissements européens aux Etats-Unis a d'abord augmenté de
fagon rapide de 1953 & 1971, puis diminué légérement aprés 1971.

La croissance des investissements américains en Europe occiden-
tale de 1953 & 1971 s'explique en partie par l'intégration européenne ; en
effet la création d’'un marché plus vaste et les perspectives d’une réorien-
tation des courants commerciaux stimulaient I'intérét des entreprises amé-
ricaines. Mais le phénomeéne s’explique aussi par la surévaluation grandis-
sante du dollar de 1965 & 1970, qui augmentait les colis de production
américains — exprimés en dollars — par rapport 4 ceux de I'Europe
occidentale et rendait peu onéreux pour les entreprises américaines
I'achat d’actifs d’entreprises européennes.

A partir de 1970, l'incidence de l'intégration européenne sur les
investissements américains est devenue moins sensible. Au cours de cette
période, le dollar s’est déprécié et, a partir de 1973, la monnaie améri-
caine est devenue de plus en plus sous-évaluée ; ce facteur a eu pour
effet de réduire les prix de revient américains par rapport a ceux de
I’Europe occidentale et de diminuer le colt des achats d'actifs américains
pour les investisseurs étrangers.

Le 25 octobre 1980, I'Economist faisait le commentaire suivant :

« La dépréciation du doliar est un stimulant considérable pour les
investissements étrangers aux Etats-Unis. En 1970, I'achat d'une entre-
prise américaine de 50 millions de dollars coitait 183 millions dé Deutsche
marks a une société allemande; a cette époque, le dollar valait
3,6 Deutsche marks. Aujourd’hui, le dollar vaut 1,79 Deutsche mark ; une
société allemande paiera donc seulement 123 millions de Deutsche marks
pour acheter une entreprise américaine de 50 millions de dollars. »

Il conviendrait cependant d’indiquer que, huit mois plus tard, le
dollar montait & 2,38 deutsche Marks, ce qui modifie sensiblement les
avantages relatifs d'investissements étrangers aux Etats-Unis et en Europe
occidentale. On peut donc s’attendre & un ralentissement de la crois-
sance des investissements étrangers aux Etats-Unis. De fait, I'Economist
(25 aoGt 1981), note des signes annonciateurs qui laissent prévoir ce
" ralentissement.

*
*%

(9) Nous ne dlsposbns pas de renseignements sur le Japon, pour le début de la
période. Cependant, les investissements dll'ects de capitaux étrangers au Japon sont limités a un
petit nombre de secteurs.



- La présente étude avait pour objet d’examiner 1’évolution de la
situation des Etats-Unis dans I'économie mondiale. Il a été démontré que,
contrairement a la thése fréquemment soutenue, on ne peut pas parler
de déficit chronique de la balance des paiements-des Etats-Unis. En fait,
depuis I'apparition des taux de change flottants, la situation de la balance
des paiements des Etats-Unis a évolué en fonction notamment des
variations des taux de change réels; les changements intervenus dans
les composantes de-la balance des paiements ont eu tendance & se contre-
balancer.

Ainsi, la hausse récente du dollar aura une incidence défavorable
sur la balance des paiements courants des Etats-Unis qui, & son tour,
influencera le taux de change du dollar par rapport aux autres monnaies
importantes, provoquant des fluctuations a la fois du taux de change et du
solde courant. Cependant, la balance commerciale des Etats-Unis béné-
ficiera de la diminution des importations de produits pétroliers et de
I'évolution favorable des prix du pétrole.

. L'étude montre également que les craintes d’une détérioration de
la compétitivité des Etats-Unis ne sont pas justifiées. La diminution de la
part des Etats-Unis dans les exportations inter-régionales des pays indus-
trialisés a été suivie d'une reprise dés que la surévaluation du dollar a été
corrigée. En outre, la croissance des exportations doit &tre évaluée en
fonction de I'expansion des capacités de production, ce qui suppose une
comparaison des.ratios des exportations aux PIB. Or ce ratio, comme
celui des importations au PIB, a augmenté aux Etats-Unis, démontrant
ainsi que I'économie américaine est de plus en plus ouverte, sans que
cela entraine une apparente détérioration de sa compétitivité.

Contrairement & certaines affirmations, les Etats-Unis n’ont pas non
plus perdu leur avantage comparatif pour les productions a haute inten-
sité de technologie. En réalité, la conclusion inverse parait justifiée, si
I'on considére & la fois I'augmentation de la part de ces produits dans
les exportations industrielles américaines, le bon classement desdits
produits dans les indices d'avantages comparatifs apparents et I'évolu-
tion favorable de la balance américaine des échanges de redevances
et de droits. Si la position relative des Etats-Unis en ce qui concerne
le niveau des dépenses de recherche et de développement est en déclin,
ils demeurent, parmi tous les pays industrialisés, celui dont les dépenses
de recherche et de développement représentent le pourcentage le plus
élevé du PNB et la réglementation fiscale permet d’espérer une amélio-
ration.

Enfin, les investissements américains en Europe occidentale ont
augmenté du fait de l'intégration de I'Europe et ont été influencés par
I'évolution des taux de change réels. En particulier la surévaluation du
dollar, puis sa sous-évaluation, ont. modifié la rentabilité relative des
investissements aux Etats-Unis et en Europe. Avec la hausse récente
du dollar, cette rentabilité relative a encore changé ; mais le résultat
final dépendra aussi de la confiance qu'inspirera la gestion économique
des pays des deux cotés de I'Atlantigue. ' ' o
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ANNEXE

TABLEAU 1 - Evolution de la balance des paiements des Etats-Unis, 1953-1980
(Milliards de dollars)

Commerce _ |Solde des | .
de marchandises FOB Services | biens, Solde des | Investis-
et paie- | services | Trans- Trans- opéra- | sement | Poste
ments | et paie- | ferts ferts tions direct | résidue!
Expor. | Impot- | goide | o [ments do | privés | officiels |courantes | (a)
tations | tations | facteurs | facteurs

1953 12,3 1,0 13| —03 1.0 —05 —-19 — 141 — 06 2,0
1954 12,8 104 251 —0,7 1,8 —0,5 —17 | — 04 | — 05 09
1955 14,3 11,5 271 —09 1,8 —05 —-19 | — 05 | — 06 1.1
1856 174 12,8 4,6 0,2 48 —0,5 —19 + 25 | — 17| —08
1957 19,4 13,3 6,1 11 72 —05 —19 + 48 | — 23 —25
1958 16,3 13.0 33| —0,1 32 0,5 —19 + 08 ({ — 1.1 0,3
1959 16,3 15,3 1,0 0,2 12 —056 —2,0 - 14 | — 11 2.5
1960 197 7| 148 49 03 5.2 —04 —20 + 28 | — 15 | —13
1961 20,1 14,5 5,6 1,0 6,6 —04 —24 + 38 | — 15 | —23
1962 208 16,3 4.5 1.7 6,2 —0,5 —24 + 33 |—15 | —18
1963 223 17,0 §.2 21 7.3 —0,5 —-23 + 44 [ — 20 | —24
1964 22,5 18,7 6.8 3,0 98 —0,6 —24 + 68 | — 24 | —44
1965 26,5 21,5 5.0 3.4 8.4 —0,7 —23 + 54 (— 34 ({ —20
1966 29,3 25,5 3.8 2.3 6,1 —07 —24 + 30 | — 85 0,5
1967 30,7 26,9 38 2,0 58 —-09 —24 + 25 | — 29 04
1968 33.6 33,0 0,6 3.1 3,7 ~08 —2.3 + 06 | — 4.2 16
1969 36,4 35,8 0.6 29 3.6 —09 —22 + 05 | — 45 4,0
1970 42,5 39,9 2,6 32 58 —11 -23 + 24 | — 60 3,6
1971 43,3 456 | — 2,3 47 24 —11 —27 [— 14| — 175 6.1
1972 494 558 |— 64 45 [ —19 —11 —29 | — 21 | — 68 4,7
1973 n4 70,5 0.9 10,1 11,0 —1.2 —29 + 69 | — 88 1.7
1974 98,3 1036 [ — 53 14,9 9,6 -—1,0 —6,4 + 22 | — 43 11
1975 | 1071 98,0 9,1 14,1 13,2 —09 —4,0 + 83 | —116 23
1976 | 114,7 1240 (— 93 18,9 7.6 —09 —~44 + 23 | — 176 53
1977 | 120,8 15,7 | —309 218 | —9.1 -—09 —42 | —142 | — 92 234
1978 | 1421 1758 | —33,7 25,1 —8,6 —08 —47 | —141 | — 85 22,6
1979 | 182,1 2114 | —203 34,9 56 —1,0 —-52 | — 06 | —14,6 15,2
1980 | 2218 2492 | —274 35,0 7.6 —1,2 —6,3 + 01 | —124 12,5

Pour explications, voir le texte.

(a) Avant 1868, & I'exclusion des gains réinvestis des fillales de sociétés américaines &
I'étranger et des galns réinvestis de fillales de sociétés étrangéres aux Etats-Unis.

Source : Fonds monétaire international, International Financial Statistiques, divers numéros.
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TABLEAU 2 - Evolution des taux de change, des indicateurs des codts relatifs
et des prix industriels aux Etats-Unis

(Indice, 1970 = 100 ; moyennes pour la période)

DTS Taux Colit unitaire | Déflateur de la | py ge gros Valeur unitaire
pour un dollar | de change relative de la | valeur ajoutée relatifs relative
EU effectifs main-d’cuvre relative des exportations
1970 .... 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
1971 .... 9.7 97,6 94,6 96,3 97.3 97.9
1972 .... 92,1 90,5 85,6 87,0 90,3 92,3
1973 .... 83,9 83,0 76,0 76,9 82,9 85,1
1974 .... 83,2 85,1 73.3 76,3 84,4 85,6
1975 .... 824 84,2 69,2 74,5 84,6 89,2
1976 .... 86,6 88.5 72,6 782 87,2 94,5
1977 .... 85,7 88,1 "3 7.7 854 92,0
1978 .... 79,9 80,6 65.4 "5 79,5 85,7
1979 .... 74 78,9 64,2 68,3 788 87,9
1980 .... 76,8 79,0 67,1 66,5 79,4 86,3
19811 .. 80,5 83,0 n/a nfa n/a n/a
1981 11 .. 84,6 88,8 n/a nfa n/a n/a
Juin .... 86,5 91,3 n/a n/a n/a n]a

Pour explications, voir le texte.

Source : Fonds monétaire international, International Financial Statistics, divers numéros
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TABLEAU 5 - Exportations et importations industrielles des pays industrialisés

(Pourcentage du total pour les pays industrialisés ; valeur FOB)

Total des échanges

1965 1971 1979

Expor- Impor- Expor- Impor- Expor- Impor-

tations tations tations tations tations tations
Etats-Unis ..................... 20,0 17,9 16,7 2.2 153 18,9
Canada ........................ 34 97 51 8,6 3,7 6,0
CEE .., LY R 52,6 56,0 51,9 57,9 58,0
AELE ... ., 10,0 17.4 9,6 14,3 10,0 134
Japon .........oieiiiiil. 9,1 2.4 12,6 3.0 13,1 3,7
Pays industrialisés ............. 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Commerce inter-régional

Etats-Unis ..................... 27,5 43,0 23,5 473 231 418
Canada ........................ 2,0 7.3 1,6 6,6 1.8 43
CEE o 46,8 34,1 - 43,8 338 428 378
AELE ..., 7.0 83 6.6 3,7 7.2 5.9
Japon .. ... 16,7 7.3 24,5 8,6 254 10,4
Pays industrialisés ............. 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Sources

: Nations unies, Yearbook of International Trade Statistics, divers numéros.

TABLEAU 6 - Elasticité-revenu apparente de la demande d’exportations

Produits primaires Produits industriels Ensemble des produits

Pays 1953- | 1962- | 1971- | 1953- | 1962- [ 1974- | 1953- | 1962- | 1974-

1962 1971 1979 1962 1971 1979 1962 1971 1979

Etats-Unis .................. 1,60 1,52 1,07 1,66 1,98 2,01 1,63 1,80 1,79
Canada ..................... 1,61 1,95 1,50 1,49 1,55 1,73 1,51 1,59 1,83
Belgique-Luxembourg ........ 1,26 1,48 1,19 1,61 1,87 1,94 1,56 1,84 1,74
France ..................... 1,64 1,77 117 1,88 1,96 1,90 1,83 1,90 1,73
Allemagne .................. 1,51 1,59 1,11 2,02 2,09 1,95 2,00 2,12 1,72
ltalle .....coveenniiinn..., 1,62 1,66 1,39 1,93 2,05 1,91 1,85 1,96 1,76
Pays-Bas .................... 1,43 1,79 1,93 1,1 1,98 2,05 1,54 1,78 2,22
Autriche .................... 1,44 2,1 1,10 1,73 1,87 1,88 1,71 1,87 1,70
Danemark ................... 1,28 1,91 0,69 1,76 2,04 1,95 1,39 1,76 1,59
Norvége .................... 1,88 1,83 0,84 1,44 1,58 1,51 1,59" | 1,59 1,36
Sudde ...l 1,40 1,54 0,44 1,80 1,98 1,80 1,66 1,83 1,48
Royaume-Uni ................ 1,61 1,79 1,27 1,90 1,97 1,69 1,88 2,00 1,82
Japom ...l 2.4 1,37 0,51 1.32 1.82 1,75 1,46 1,66 1,49
Pays industrialisés .......... 1,57 1,69 1,26 1,76 1,96 184 | 1,1 1,87 1,75

Sources : Données du GATT sur les échanges commerciaux.
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TABLEAU 7 - Part des Etats-Unis dans les exportations de produits
a haute intensité technologique

Part des Etats-Unls
dans les exportations
des diverses catégories de produits
des pays industrialisés

Part des Etats-Unis
en pourcentage de leur part
des exportations industrielles
des pays industrialisés

SITC Catégories de produits 1953 | 1962 | 1971 | 1979 | 1953 | 1962 | 1871 | 1979
512 Produits chimiques organiques .. | 399 { 21,8 | 233 | 168 | 1170 | 953 | 1350 | 1053
51.0 Produits chimiques non argani-
QUBS ..erieiiiiaieriinanee 18,6 22,2 283 244 55,5 96,7 | 1639 | 1526
541 Produits pharmaceutiques ..... 45,9 3.9 171 186 | 1376 | 139,0 99,1 | 116,6
714 Matériel de bureau ........... 448 34,6 344 351 | 1314 | 1508 | 199,7 | 2193
729 Matériel énergétique .......... 46,4 39,0 27,2 321 | 13641 | 170,14 | 157,5 | 201,0
72.0 -Matériel électrique divers ..... 401 | 235 168 | 16,1 | 1176 | 1026 | 974 | 1005
B4 AvionS .....ocniiiiiiiiiiinnn, 82,0 "o 70,9 539 | 240,5 | 309,9 | 411,2 | 336.8
861 Instruments scientifiques, médi-
caux et optlques .......... 26,5 30,0 25,6 16,3 77,7 | 130,9 | 148,6 | 102,2
862 Fournitures photographiques et
cinématographiques ..... .. | 268 | 278 | 28,7 | 286 786 | 121,4 | 166,7 | 179,2
Produits @ haute Intensité de
technologie, total ........ | 472 | 337 | 288 | 242 | 1384 | 1469 | 1672 | 151,3
Produits & haute Intensité de
technolegie, moins matériel _
électrique ...........ceeune .| 519 39,3 352 { 284 |.152,2 | 171,4 | 2040 | 177,5
. 5 4 8 Produits industriels .......... 34,1 22,9 17.2 16,0 | 100,0 | 100,0 | 100,0 | 100,0

Sources : Données commerciales sur bandes magnétiques, GATT,
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TABLEAU 8 - Le rang moyen des indices des avantages comparatifs apparents

des produits 2 haute intensité de technologie

Etats-Unis | France | Ailemagne n"}ﬁ'l‘l’i'"e' Japon
1953
Produits & haute Intensité de technologle, :
oAl . e 18 L1 29 a7 52
Produits & haute intensité de technologie,
moins appareillage électrique divers .... 19 48 29 49 51
1962
Prodvits & haute intensité de technologie,
total ... 15 L 31 44 47
Produits 2 haute intensité de technologie,
moins appareillage. électrique divers .... 14 40 3 a6 50
1971
Produits 2 haute Intensité de technologie,
total ... 10 45 36 37 39
Produits & haute intensité de technologie,
moins appareillage électrique divers .... 8 45 36 36 12
1979
Prodults 2 haute intensité de technologie, )
1) | 12 37 40 24 34
Produits & haute intensité de technologie,
moins appareillage électrique divers .... 10 36 40 21 37
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TABLEAU 9 - Recettes et paiements de redevances et de droits des Etats-Unis

(Millions de dollars EU)

Pays

. i Autres
Ganada CEE AELE Japon industria- pays Total
lisés
1953
Recettes .......... 23 21 4 —_ - 48 80 128
Paiements ......... 1 8 1 — 20 2 22
Solde ............. 12 13 3 0 28 78 106
1962
Recettes .......... 152 300 56 67 575 261 836
Paiements ......... 32 1 13 "1 57 — 57
Solde ............. 120 289 3 66 518 261 779
1971
Recettes .......... 365 891 163 306 1725 650 . 2375
Paiements ......... 70 138 59 14 281 13 294
Solde ............. 295 753 104 292 1444 637 2 081
1979
Recetes .......... 862 2678 323 782 4 645 1547 6192
Paiements ...... ...| 160 43 148 —99 652 54 706
Solde ............. . 102 2235 175 881 3993 1493 5 486
Source : Department of Commerce, Washington, Survey of Current Business, divers
numeéros.

TABLEAU 10 - Ratios des dépenses de recherche et de développement au PIB

(Pourcentage)

1963 1967 1971 1975 1977 1978 1979
Canada ............ 1,00 1,20 1,20 1,00 1,00 0,98 0,94
France ............ 1,60 2,20 1,90 1,80 1,80 1,77 1,19
Allemagne ......... 1,40 1,70 2,10 2,10 2,10 2,24 2,27
ltalie ............. 0,60 0,70 0,90 0,90 1,00 0,84 0,83
Japon- ............ 1,30 1,30 1,60 1,70 1,90 194 - 2,04
Pays-Bas .......... 1,90 2,20 2,00 1,90 2,00 1,97 na
Royaume-Uni ...... 2,30 2,30 2,10 2,10 2,15 2,19 na
Etats-Unis ......... 2,90 2,90 2,60 2,30 2,40 2,38 2.4

Sources

: Organisation de coopération et de développement économique,- -Evolution
technologique et politigue dconomique, 1980, p. 30 et Secrétariat de I'OCDE.
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Tableau 11 - Situation des investissements extérieurs directs des Etats-Unis

Total Canada Europe occidentale Reste du monde

Milliards | Pourcen- | Milliards | Pourcen- | Milliards | Pourcen- | Milliards | Pourcen-
de . ‘tage de tage de tage de tage
dollars | du monde.| dollars | du monde | dollars | du monde | doffars | du monde

1953 Investissements des Etats-Unis & I’étranger
Pétrole ....... 49 100,0 0,9 18,4 0,6 12,2 34 69.4
Industrie ...... 5,3 100.0 2,5 47,2 13 245 1,5 28,3
Services ...... 6,1 100,0 1,9 31,1 0,5 8,2 3,7 80,7
Total ......... 16,3 100,0 53 325 24 14,7 8,6 52,8
Investissements étrangers aux Etats-Unis
Pétrole ....... 0,7 100,0 0,2 28,6 0.5 na — —
Industrie ...... 1,5 100,0 0,6 40,0 0,8 53,3 0,1 6,7
Services ...... 2,1 100,0 0,6 28,6 14 66,7 0.1 47
Total ......... 43 100,0 14 32,6 2,7 62,8 02 A8
1962 Investissements des Etats-Unis a I'étranger
Pétrole ....... 12,7 100,0 29 22,8 24 18,9 74 58,3
Industrie ..... . 13,3 100,0 53 39,9 49 36,8 31 28,3
Services ...... 1,3 100,0 3.9 345 1,7 15,0 5,7 50,5
Total ......... 373 100,0 12,1 324 9,0 24,1 16,2 43,5
' Investissements étrangers aux Etats-Unis
Pétrole ....... 1.4 100,0 0,2 14,3 1,2 85,7 - -—
Industrie ...... 29 | 1000 1,0 34,5 1,8 62,1 0,1 34
Services ...... 33 100,0 09 273 2,2 86,6 0,2 6,1
Total ......... 7.6 100,0 21 27,6 52 684 0,3 - 40
1974 Investissements des Etats-Unis & I'étranger
Pétrale ....... 21,8 100,0 4,6 21,1 6.8 31,2 164 47,7
Industrie ...... 344 100,0 9,5 27,6 15,8 45,4 93 27.0
Services ...... 26,6 100,0 7.7 289 6,3 23,7 12,6 474
Total ......... 82,8 100,0 21,8 26,3 28,7 34,7 323 39,0
Investissements étrangers aux Etats-Unis
Pétrole ....... 31 100,0 0,2 6.4 29 93,6 — -
Industrie ...... 6.8 100,0 2,0 294 4,5 66,2 0,3 44
Services ...... 38 100,0 1,1 289 2,7 7 - —
Total ......... 13,7 100,0 33 24,1 10,1 73.7 0,3 2,2
1981 Investissements des Etats-Unis & I'étranger
Pétrole ....... 46,9 100,0 10,6 22,6 19,9 424 16,4 35,0
Industrie ...... 89,1 100,0 18,8 21,1 454 51,0 24,9 27,9
Services ...... 77,5 100,0 15,2 19,6 30,4 39,2 39 4,2
Total ......... 213,5 100,0 446 209 95,7 4.8 73,2 343
Investissements étrangers aux Etats-Unis
Pétrole ....... 12,3 100,0 1,2 9,7 9,9 80,5 1,2 9.8
Industrie ...... 24,1 100,0 5.1 21,2 15,0 62,2 4,0 16,6
Services ...... 29,1 100,0 35 12,0 18,6 63,9 7,0 241
Total ......... 65,5 100,0 9,8 15,0 435 66,4 12,2 18,6

Sources : Département du Commerce, Survey of Current Business, divers numéros.



